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2024 年新卖家入门大礼包手把手注册详解 

 

1. 基础介绍与卖家入场资格 

2. 手把手注册详解 

o 品牌所有者福利通关手册 

o 亚马逊物流 FBA 费用优惠通关手册 

o 亚马逊商品推广广告折扣券通关手册 

o 亚马逊优惠券费用优惠通关手册 

3. 新卖家入门大礼包看板 

4. 常见问题 

5. “亚马逊福利一键查工具包” 
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新卖家入门大礼包基础介绍 

好消息！新手卖家朋友们看过来，2024 版新卖家入门大礼包隆重登场！该项目自 2024 年 3 月 1 日（太平洋时间）在亚

马逊美国站、英国站、法国站、德国站、意大利站、西班牙站和日本站正式上线，为新卖家提供真金白银的优惠，帮您降

成本、提效益！1 

 

卖家入场资格 

同时符合以下两个条件的卖家将会自动注册加入“新卖家入门大礼包”，无需额外注册。 

⚫ 2024 年 3 月 1 日或之后上架首个可供购买的 ASIN（即 2024 年 3 月 1 日或之后开始销售） 

*如果卖家在 2023 年 3 月 1 日至 2024 年 2 月 29 日期间发布首个可供购买的 ASIN，请参考 2023 年新卖家入门大礼包相关

任务及福利条件。 

*如果卖家在 2022 年 1 月 1 日至 2023 年 2 月 28 日期间发布首个可供购买的 ASIN，请参考 2022 年新卖家入门大礼包相关

任务及福利条件 

⚫ 专业卖家 

 

 

 

 

 

 

                                                           
1 具体活动条款与参与条件以卖家后台页面为准。亚马逊对全部优惠活动具有解释权。 

任务列表 任务内容 福利详情 

任务一 品牌主 6 个月内完成品牌注册 

• 首 5 万美金品牌商品销售额返还 10%！之后的品牌销售金

额返还 5%，最高首年或首 100 万美元品牌商品成交额返

还 52,500 美元*； 

• 200 美元亚马逊评论管理工具(Vine)优惠。 

*已累积返还将在累积时段结束 12 个月后到期。若您领取的是 2022 或 2023 版的新卖

家入门大礼包已累计的返还将在累计时段结束 24 个月后到期。 

任务二 加入亚马逊物流(FBA) 

若您 90 天*内运送库存至亚马逊运营中心可获得： 

• 400 美元入库配置服务费优惠 (限美国站） 

• 最高 200 美元入库或配送费优惠 

• 自动加入 FBA 新品入仓优惠计划 

• 10% 折扣，用于前 100 件亚马逊多渠道配送产品的配送

费 

所有新加入 FBA 的卖家： 

• 前 365 天^内免收仓储利用率附加费 

• 前 365 天^内免收低量库存费 

*注：按 FBA 货件创建日计算 90 天   

^注：在首次收到亚马逊物流库存之日后开始计算 

任务三 
90 天内使用亚马逊商品推广，

创建一个广告活动 

• 50 美元亚马逊商品推广广告折扣券^ 

• 领取后 30 天内未使用过期 

^该优惠适用于美国站、日本站、英国站和德国站卖家。 

任务四 90 天内使用亚马逊优惠券 
• 50 美元亚马逊优惠券费用优惠 

• 领取后一年未使用过期 

https://mp.weixin.qq.com/s?__biz=Mzg5ODA4MDgzNQ==&mid=2247622130&idx=1&sn=b223a79115615b1268774bd902399f53&scene=21#wechat_redirect
https://mp.weixin.qq.com/s?__biz=Mzg5ODA4MDgzNQ==&mid=2247622130&idx=1&sn=b223a79115615b1268774bd902399f53&scene=21#wechat_redirect
https://mp.weixin.qq.com/s?__biz=Mzg5ODA4MDgzNQ==&mid=2247559204&idx=1&sn=2e95170107349aa0b610eb622c7dd1af&scene=21#wechat_redirect
https://mp.weixin.qq.com/s?__biz=Mzg5ODA4MDgzNQ==&mid=2247559204&idx=1&sn=2e95170107349aa0b610eb622c7dd1af&scene=21#wechat_redirect
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新卖家入门大礼包——品牌所有者福利通关手册 

通关任务：品牌主在发布首个可供购买 ASIN 后 6 个月内完成品牌注册，即可解锁以下福利 

 

奖励 1：5%的品牌销售额返还* 【新升级】 

• 品牌所有者或品牌公司内部人员完成品牌注册后，首 5 万美金品牌商品销售额返还 10%！之后的品牌销售金额返还 5%，最

高首年或首 100 万美元品牌商品成交额返还 52500 美元**。 

• 返还金额将抵扣下月的销售佣金。 

• 了解关于品牌注册的更多信息，请访问亚马逊品牌注册网页。 
 

*上述福利在美国站、日本站、欧洲站(英、德、法、意、西)三个板块福利相互独立。如果您入驻或运营多站点，只要您在其中的任何一个板块满足

要求，就可以受一次新卖家入门大礼包的福利。一个新卖家最高可以享受 3 次全套新卖家入门大礼包福利，符合条件的品牌所有者可获高达 15 万

美金返还！注意，欧洲板块下五大站点只享受一次。 

**已累积返还将在累积时段结束 12 个月后到期。 

 

奖励 2：200 美元亚马逊评论管理工具(Vine)优惠。 

• 亚马逊 Vine 邀请亚马逊上最值得信赖的评论者针对新商品发布他们的看法，以帮助其他买家做出明智的购买决定。 

• 参与该计划的卖家免费向评论者提供商品。 

• 该费用优惠可用于抵扣使用 Vine 的费用，90 天内未使用的优惠将过期。 

要领取 200 美元的 Vine 费用优惠，卖家必须在完成品牌注册后 90 天内（或上线首个可供购买 ASIN 后 90 天内，以较迟者为准）注册 Vine

计划。 

• 了解更多关于 Vine 产品评论计划的信息，请访问 Vine 计划网页。  

 

品牌注册流程手把手详解 

1. 亚马逊品牌注册前须知 

1) 品牌注册有什么前提条件 

要符合亚马逊品牌注册的要求，您的品牌必须满足以下条件之一： 

• 在您要注册的每个国家/地区具有有效的注册商标（R 标） 

• 在认可的商标局有正在申请注册的商标（TM 标） 

• 通过 Amazon IP Accelerator 提交了待审商标申请 

2) 申请哪个国家或地区的商标 

目前，亚马逊品牌注册接受以下国家或地区的商标，包括： 

 
3) 申请哪种类型的商标 

https://www.amazon.com/vine/about?currency=USD&language=zh_CN
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目前亚马逊品牌注册仅接受“基于文本的商标（文字商标）”或者“基于图像的商标：由文字、字母或数字组成（设计商

标）”，您在进行商标注册时需要特别注意自己申请商标的类型。点击这里（品牌注册官网），查看对不同国家的商标进

行品牌注册的要求。 

 
 

2. 亚马逊品牌注册材料准备 

 进行亚马逊品牌注册的准备材料  

• 具有已注册或正在申请注册的有效商标的品牌名称；同时，您品牌的有效注册商标必须显示在您的商品或包装上，且您必

须提供相关图片 

• 知识产权局提供的商标注册号（适用于 R 标）或申请号（适用于 TM 标） 

• 您的品牌所属商品分类（例如服装、体育用品、电子产品）的列表等 

• 此外，根据申请人情况不同，将被要求提供的材料会有所不同。可参见下表提前准备您适用的材料： 

 

3. 在亚马逊进行品牌注册 

注意：后文配图于 2023 年 3 月截取自亚马逊品牌注册官方网站，若与您当前所见的网页存在差异，请以官网为准 

Part 1 登录品牌注册官网并开始创建账户 

1) 前往亚马逊品牌注册官网并登录 

点击此处，前往亚马逊品牌注册网站开始注册。点击右上角“ 登录” ，选择您要注册的国家/地区的对应站点。比如，您

希望在美国站进行品牌注册，此处选择“ 美国” 。 

 

 

https://brandservices.amazon.com/brandregistry?lang=zh-CN?ld=AOCNBR2023&ref=AOCNBR2023
https://brandservices.amazon.com/brandregistry?lang=zh-CN?ld=AOCNBR2023&ref=AOCNBR2023
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您也可通过卖家平台中“ 打造您的品牌” 页面，点击品牌注册相关按钮，跳转至以上网站进行亚马逊品牌注册。 

 
2) 登录方式 

推荐使用亚马逊卖家平台的账户和密码登录。若您已是亚马逊卖家，用这种方式登录并完成品牌注册，对应的卖家账户能

更快获得品牌打造与保护的工具权限；如果您还未开店，建议开店后再进行申请。 

注意：如您要在不同国家站点分别申请亚马逊品牌注册，您需使用对应站点的卖家账户登录。 
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3) 提交信息，完成亚马逊品牌注册账户创建 

如果您之前没有任何品牌进行过亚马逊品牌注册，首先需要填写写您业务的基本信息，再点击“创建账户”。 

 
Part 2 注册步骤 

1) 进入亚马逊品牌注册后台，开始注册 

账户创建后，将会进入亚马逊品牌注册后台如果您已经拥有一个处于正在申请注册状态（TM 标）或已注册的商标（R

标），请点击“注册您的品牌”。（您可以点击“注册指南”，了解您在品牌注册申请中需要提供的各个国家/地区的商标

要求详情）  

 
2) 提交品牌信息： 

在下方表格中，提供品牌名称、商标局、注册号或序列号等信息。 
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注意：对于在不同商标局申请的待受理商标，此处的操作步骤略有不同，因此请您确保在“选择一个商标局”这个问题

中，根据您商标的情况正确选择。 

• 以美国商标注册的页面为例： 

 
• 如果您的商标是基于图像的商标，您还需要上传一张商标的图像。 
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3) 根据卖家与商标所有者的关系提供文件 

根据您实际情况选择: 

• 如果是商标所有者，请上传商标所有权证明： 

• TM 标上传 TM 标回执，内含商标名和商标申请序列号(Serial Number)等信息 

• R 标，可直接提供商标证明书 

 
• 如果不是该商标的所有者，但已经获得商标所有者的授权。请上传商标所有者出具的授权书： 

 
• 如果不是该商标的所有者，但是与商标所有者已经签订了许可证持有人协议/合同。请上传商标所有者签订的许可协议/合

同的证明。 
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4) 提供商品图片（产品图片/产品包装图)  

• 产品和/或包装的实物，须为真实图片，图片不能由计算机生成。产品、包装上有品牌名或品牌 Logo，品牌标识须是永久

性标识，且品牌名不能由后期处理添加到图片的商品中。 

• 拍摄产品图 +包装图，商品和/或包装在真实环境里拍摄的图片（商品或包装上需显示品牌标识）。请注意拍摄角度和光

线，需展示完整包装和品牌信息。卖家可将商品和/或包装放在手上或桌子上，进行拍摄。 

 
5) 提供销售账户信息 

点击选择“卖家”，并选择所有销售您所申请品牌的卖家账号， 

 在品牌注册成功后，已选卖家账户将获得品牌打造权限。 
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6) 提供生产和分销信息 

您可根据自己的实际情况选择生产和分销信息： 

• 有自己的生产设施，需要上传证明您具备制造商资格的文件： 

• 采购/生产/供应发票（必选） 

• 制造商资质-工厂证明或者生产证明（可选） 

 
• 没有自己的生产设施，从第三方制造商处购买商品，需要上传您的品牌与第三方制造商之间的协议证明： 

• 产品采购合同等 

• 采购发票等 
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Part 3 成功完成品牌注册 

• 完成注册 

• 注册提交完成，请您及时查看申请邮箱或者点击“管理>品牌申请”，查看备案状态。收到验证码发送通知后，

请按邮件的提示获取验证码，并及时回传验证码。 

• 请注意：请确保在接收验证码邮件后尽快回传验证码: 

• 提交完毕后，请持续关注来自 brand-registry-support@amazon.com 的邮件通知。 

• 如何查看您的申请记录 

• 您可以通过登录品牌注册后台，点击“管理>品牌申请”查看您之前提交过的申请记录或者继续提交中止的申

请。 

• 遇到问题怎么办 

• 如您已经在亚马逊品牌注册中至少成功注册了一个品牌，可以通过登录品牌注册后台，在首页找到“联系我

们”，联系到品牌支持团队。 

• 如您尚未完成至少一个品牌的注册，则需通过登录亚马逊卖家平台，联系卖家支持团队，提交问题。 

卖家常见品牌问题 

详见本手册最后常见问题汇总 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

mailto:brand-registry-support@amazon.com
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新卖家入门大礼包——亚马逊物流 FBA 费用优惠通关手册 

1. 费用优惠细则 

通关任务：2024 年 3 月 1 日或之后发布第一个可供购买的 ASIN 的专业卖家，并在 90 天内运送库存至亚马逊运营中心（发布首

个可供购买的 ASIN 后的 90 天内创建 FBA 发货货件即可）。 

 

奖励 1：多种库存及配送费用优惠【新福利！】 

所有加入亚马逊物流的新卖家均可享受： 

• 前 365 天内免收仓储利用率附加费：在收到亚马逊物流库存后的前 365 天内免收仓储使用费 

• 前 365 天内免收低量库存费：在首次收到亚马逊物流库存之日后的前 365 天内将免除低量库存费 

卖家在发布首个可供购买 ASIN 后 90 天内创建首个 FBA 货件，可解锁以下福利: 

• 10% 折扣，用于前 100 件亚马逊多渠道配送产品的配送费:  前 100 件亚马逊多渠道配送商品可享受配送费用九折优惠，使

您能够利用亚马逊的配送网络和专业知识，通过任何非亚马逊渠道按时配送买家订单。 

• 400 美元的入库配置服务费抵免额*使您可以通过将库存发送到单个配送中心来利用高级配送选项，并让亚马逊代表您在亚马

逊的网络中分散库存。 (限美国站） 

*除了在 2024 年 3 月 1 日当天或之后发布首个可供购买 ASIN 的卖家外，在 2024 年 1 月 1 日至 2024 年 3 月 1 日期间首次发布报价的新卖家也

有资格享受入库配置服务费优惠。 

 

相关知识：什么是入库配置服务费？ 

入库配置服务费是亚马逊帮助卖家调拨库存至距离消费者更近的运营中心时所耗费的成本。入库配置服务让卖家可以更加灵活地选择入库方式，不

仅可以帮助卖家优化库存分配方式，给消费者提供更快的配送速度，同时也能降低亚马逊物流(FBA)配送费用，节省成本。 

自 2024 年 3 月 1 日起，亚马逊物流将针对美国站卖家选择的不同入库配置选项收取不同等级费用。 

*单点入仓（即原来的高级服务）：卖家可以将库存发送到最少数量的入库地点（通常是一个地点），亚马逊将代表卖家在亚马逊配送网络中分拨

库存。卖家要缴纳一定费用，该费用可能会随入库地点的距离远近发生变化。 

例如，将货件运送到美国西部地区的费用会高于运送到美国其他地区的运输费用。 

*分散入仓（即原来的折扣服务）：卖家可以自行将库存运送到多个入库地点，费用较低甚至免费。折扣也取决于多种因素，如货件数量和入库地

点。 

例如，如果您的入库计划符合要求，您可以选择亚马逊推荐的最优入库地点（通常为 4 个或更多地点）且无需支付任何费用，或选择发送到部分入库地点

（通常为 2 或 3 个地点）以支付较低的费用。 

您可以查看此文章，了解更多入库配置费相关内容。 

 

奖励 2：100 美元亚马逊合作承运人费用优惠或 200 美元亚马逊运营中心配送费用优惠 

• 如果卖家是首次注册亚马逊物流(FBA)服务，亚马逊将向卖家提供 100 美元亚马逊合作承运人费用优惠*，或 200 美元亚马逊

运营中心配送费优惠**。 

• 要领取该项费用优惠，卖家必须在上线首个可供购买 ASIN 后 90 天内创建首个 FBA 货件。 

• 卖家可选择使用亚马逊合作承运人、亚马逊跨境物流服务或 Amazon SEND，运送库存至亚马逊运营中心，以获取相应的优

惠。 

• 并非只有亚马逊物流(FBA)的新 ASIN 才能获得此减免优惠，优惠将适用于未来一年内的物流费用。一年内未使用的优惠将过

期。 

• 点击链接了解 Amazon SEND 项目的详细信息。 

*若您从目的国境内运输至亚马逊物流中心，则可以获得 100 美元优惠用于您的亚马逊合作承运人的入库运输费； 

**若您从中国直接发货至亚马逊物流中心，则可以获得 200 美元优惠用于您的亚马逊运营中心配送费，但需使用亚马逊跨境物流服务(AGL)或

Amazon SEND 运输入库。 

 

https://mp.weixin.qq.com/s/KNlSBtFJXMxMmiYdGCS8Ag
https://gs.amazon.cn/logistics/send
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奖励 3：自动注册亚马逊物流新品入仓优惠计划 

• 亚马逊物流新品入仓优惠计划为符合条件的亚马逊物流(FBA)新 ASIN 提供限时免费仓储、免费移除和免费退货处理等服务。 

• 新父 ASIN 均可获得上述费用减免优惠，没有数量限制。 

• 卖家在上线首个可供购买 ASIN 后 90 天内创建首个 FBA 货件即可自动加入该计划。 

• 您可以在该计划页面了解更多关于新品入仓优惠计划的内容。 

 

 

2. 亚马逊物流 FBA 开通流程手把手详解 

第一步：设置亚马逊物流 

如果您已拥有“我要开店”账户，请在账户中添加亚马逊物流。否则，请先设置您的亚马逊销售账户。 

进入卖家中心页面>点击页面右上角“设置”里面的“账户信息”选项。 

 
点击“您的服务”里面的“管理”按钮； 

 
进入“我的服务”页面，选择“亚马逊物流”，再点击“注册”； 

https://sellercentral.amazon.com/gc/fulfillment-by-amazon/new-selection
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打勾“已经阅读并接受亚马逊服务商业解决方案协议”，点击“开始使用亚马逊物流”。 

 
第二步：创建商品详情 

将您的商品逐一或批量添加到亚马逊目录，或者通过将您的库存管理软件与亚马逊的 API 集成来完成商品添加操作； 
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在跳出的商品详情页填写报价详情，包括商品价格、状况等信息，“配送选项”选择“亚马逊配送”。 

 
 

第三步：创建 FBA 货件 

在卖家平台，创建货件/入库计划，填写您要发往亚马逊的商品及数量、打印标签，并注意包装要求，填写承运商和货件追踪码等

信息。 

点击菜单栏中的“库存>管理亚马逊库存”，选择对应的商品编辑栏，点击“发/补货”。 

 
 

第四步：预处理商品 

适当的预处理、包装和贴标有助于确保您的商品安全地运输至亚马逊运营中心，并快速提供给买家。 
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第五步：将您的商品运至亚马逊 

选择安全可靠的物流承运商，将您的货件发往亚马逊运营中心。运营中心接收您的商品后，买家即可购买这些商品。 
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新卖家入门大礼包——亚马逊商品推广广告优惠通关手册 

1. 费用优惠细则 

通关任务：卖家在发布首个可供购买 ASIN 的 90 天内使用亚马逊商品推广，创建一个广告活动。 

奖励：50 美元亚马逊商品推广广告折扣券。 

• 在 2024 年 3 月 1 日之后发布首个可供购买 ASIN 的卖家，在发布首个可供购买 ASIN 的 90 天内，为该 ASIN 手动设置一个

广告活动 （没有活动结束时间设置的要求），即可获得 50 美元商品推广广告折扣券。 

• 该优惠适用于美国站、日本站、英国站和德国站的卖家（FBA 及自配送卖家均适用）。 

• 任何未使用的广告折扣券将在发放 30 天后过期。 

• 卖家可以通过“广告活动管理”查看促销点击量。 

• 了解关于“商品推广”的更多信息，请访问商品推广网页。 

 

2. 优惠领取流程手把手详解 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

https://advertising.amazon.com/solutions/products/sponsored-products?ref_=a20m_us_hnav_p_sp
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新卖家入门大礼包——亚马逊优惠券通关手册 

1. 费用优惠细则 

通关任务：卖家在发布首个可供购买 ASIN 的 90 天内发布亚马逊优惠券。 

奖励：50 美元亚马逊优惠券费用优惠。 

• 卖家可以使用优惠券在亚马逊上创建促销活动，现在使用亚马逊优惠券，即可获得 50 美元亚马逊优惠券费用减免。 

• 该费用优惠可用于卖家的首笔 50 美元 Coupon 产品收费，一年内未使用的优惠将过期。无论是否加入亚马逊物流(FBA)，均

可获得该优惠。 

• 了解关于优惠券的更多信息，请访问亚马逊优惠券网页。 

 

2. 优惠领取流程手把手详解 

 

 

 

 

  

步骤 卖家任务 优惠金额 

第一步：入场条件自查 2024 年 3 月 1 日或之后发布第一个可供购买的 ASIN 的专

业卖家符合资格 

0 

第二步：创建首次优惠券促

销活动 

卖家创建首次优惠券促销活动后，将获得 50 美元的优惠。

无论是否加入亚马逊物流(FBA)，均可获得优惠。一年内未

使用的优惠将过期。 

50 美元 

https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/GJ6T3TD3ULSDP9KV
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新卖家入门大礼包看板 

 

🔍复制以下链接到浏览器，进入新卖家入门大礼包看板： 

https://sellercentral.amazon.com/new-seller-incentives/dashboard 

 

1.  如果您符合新卖家入门礼包的条件，但还未完成品牌注册，您的面板上会展示新卖家品牌福利的详情，您也可以通过

下方的按钮完成品牌注册，以开始获取相应的品牌销售额返还。  

亚马逊已经在新卖家入门大礼包看板上添加了其他任务线的进度追踪功能，目前看板可以追踪的任务包括：  

• 品牌商品成交额 10%或 5%返还  

• 亚马逊物流运输费优惠  

• 亚马逊优惠券  

• 亚马逊评论管理工具 (Vine)优惠  

• 亚马逊商品推广广告折扣券  

• 亚马逊多渠道配送产品的配送费 10%折扣  

• 亚马逊入库配置服务费抵免额  

 
👆图例为 2022 年卖家大礼包福利界面，此版本更新将会于 3/1 生效后体现 

 

 

https://sellercentral.amazon.com/new-seller-incentives/dashboard
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2. 如果您已按要求完成品牌注册，面板上会显示符合条件的品牌销售额、已获得的总返还金额、已用于支付销售佣金的

总返还金额，以及符合销售额返还的 ASIN 列表。如上图所示，展示的各项金额按照【总计】和【月度】两项时间维

度统计。 
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新卖家入门大礼包卖家常见问题 

1. 新卖家入门大礼包可以给新卖家带来哪些好处？ 

新卖家入门大礼包为卖家提供各项福利，包括为完成品牌注册的品牌所有者提供销售额返还、为加入亚马逊物流（FBA）的卖

家提供优惠、以及为开展市场推广促销活动的卖家提供福利，以帮助卖家面向亚马逊数亿全球活跃用户，实现品牌成长、业务

扩张和商品推广。 

2. 只有品牌所有者才可以获得新卖家入门大礼包中的福利吗？ 

此版本新卖家入门大礼包是针对所有 2024 年 3 月 1 日（太平洋时间）或之后在美国站、日本站、英国站、德国站、法国站、

意大利站和西班牙站发布产品的新卖家的。然而只有品牌所有者可以享受品牌销售额的返还，以及 Vine 产品的优惠。 

3. 该计划对现有卖家是否适用？ 

如果卖家通过“一键通全球”同时在美国站、日本站开设新业务，或尚未在以上任一欧洲站点开设业务的卖家希望在以上欧洲

站点开设新业务，则可以享受新卖家入门大礼包的各项福利，比如：一位目前在美国站开店的卖家即将在日本站开店，并满足

其他适用条件，则可以享受相应福利。注意：已在以上任一欧洲站开店的卖家，在其他欧洲站点开设新业务不符合新卖家入门

大礼包的参与资格，比如：已有德国站卖家不可以通过在法国站开店来享受新卖家入门大礼包的各项福利。因此，一个新卖家

最高可以享受 3 次全套新卖家入门大礼包福利，符合条件的品牌所有者最高可获超 15 万美金返还！现有卖家在上述站点开设

新业务也可享受此福利。 

4. 如果在 2024 年 2 月 29 日前发布首个可供购买的 ASIN ，是否就无法享受新卖家入门大礼包？ 

如果您在如果您在 2023 年 3 月 1 日至 2024 年 2 月 29 日期间发布首个可供购买的 ASIN，则需参考 2023 年新卖家入门大礼

包相关任务及福利条件。您可以点击链接查看 2023 年新卖家入门大礼包的详细内容。 

5. 如果我第一年品牌销售额达到 30 万美金我能获得多少返还？如果我第一年品牌销售额达到 120 万美金我能获得多少返还？ 

如果第一年品牌销售额达到 30 万美金您将获得：首 5 万*10% +（30-5）万*5% = 17500 美金返还；如果第一年品牌销售额

达到 120 万美金您将获得：首 5 万*10% +（100-5）万*5% = 52500 美金返还；返还上限为首年或首百万。 
 

 

 

 

更多信息 

请访问以下页面，或联系我们。 

卖家后台帮助页面 

• 美国站: https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU  

• 英国站: https://sellercentral.amazon.co.uk/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU  

• 德国站: https://sellercentral.amazon.de/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU  

• 法国站: https://sellercentral.amazon.fr/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU  

• 意大利站: https://sellercentral.amazon.it/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU  

• 西班牙站: https://sellercentral.amazon.es/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU   

• 日本站: https://sellercentral.amazon.co.jp/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU  

 

  

https://mp.weixin.qq.com/s/c6AtgXfdbW2xweqpnALCRQ
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU
https://sellercentral.amazon.co.uk/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU
https://sellercentral.amazon.de/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU
https://sellercentral.amazon.fr/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU
https://sellercentral.amazon.it/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU
https://sellercentral.amazon.es/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU
https://sellercentral.amazon.co.jp/gp/help/external/GXMJ38VA95GUN5XU
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“亚马逊福利一键查工具包” 

 

为了帮助卖家朋友们可以更好地梳理福利参与资质和领取情况，亚马逊重磅推出“亚马逊福利一键查工具包”，整合多个福利项目

的资格自测和匹配逻辑。 

你只需要按照下拉框指示选择适用的情况，即可迅速为自己筛选福利参与情况和适用教程！ 

 

方法一 

扫描下方二维码立即查看“亚马逊福利一键查工具包”，让福利优惠尽在掌握！ 

 

方法二 

你也可以在亚马逊官方网站搜索“薅羊毛”查看“亚马逊福利一键查工具包”。 


